
Als lagerhaltendes Stahlhandelsunternehmen mit Sitz in Wuppertal behaupten wir uns seit  über 200 Jahren erfolgreich 

am Markt. Unserem umfangreichen Kundenkreis bieten wir mit insgesamt 101 Mitarbeiter*innen Walzstahl, Edelstahl, 

Aluminium, Rohre, Bänder, Coils und Zuschnitte sowie Kolbenstangen und Zylinderrohre. Wir betreiben Lagerstandorte 

in Wuppertal (wo sich auch die Verwaltung befindet) und Schwerte. Seit 1908 gehören wir zur SPAETER-Gruppe.

Stetiger Wandel, Unternehmenswachstum, steigende Kundenanforderungen und die Vielfältigkeit der Aufgabenstellungen 

erfordern von jedem Mitarbeiter ein hohes Maß an Know-how, Zuverlässigkeit und Professionalität. 

Zur Verstärkung unseres kompetenten Verkaufsteams suchen wir ab sofort einen 

für den Standort: Peter Holzrichter GmbH - Schönebecker Platz 11 - D-42283 Wuppertal

Schreiben Sie mit uns gemeinsam die Erfolgsgeschichte unseres traditionsreichen Familienunternehmens fort und werden 

Sie Teil der SPAETER-Gruppe. Profitieren Sie von den attraktiven Rahmenbedingungen und der kontinuierlichen Investition 

in Ihre berufliche wie auch persönliche Entwicklung.

Wenn Sie sich in diesem Profil wiederfinden, freuen wir uns auf Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen per E-Mail 

oder per Post an Herrn Rainer Schmitt (Geschäftsführer).

Per Post		  Peter Holzrichter GmbH

			   Schönebecker Platz 11

			   42283 Wuppertal

Für eine Kontaktaufnahme oder Fragen

steht Ihnen Herr Schmitt gerne per Mail zur Verfügung:		  schmitt.rainer@holzrichter-stahl.de 

Ihre Aufgaben:

Ihr Profil:
•	 sicheres Auftreten, gepflegtes Äußeres

•	 selbständiges und sorgfältiges Arbeiten nach Zielvorgaben

•	 eine unternehmerisch denkende Persönlichkeit mit 

Eigeninitiative und Durchsetzungsvermögen

•	 Flexibilität, hohe Belastbarkeit und überdurchschnitt-

liche Einsatzbereitschaft

•	 ausgeprägte Kommunikations- und Teamfähigkeit

•	 PKW-Führerschein 

•	 eine kaufmännische Ausbildung

•	 fundierte Produktkenntnisse Edelstahl 

•	 Marktkenntnisse wünschenswert

•	 Englischkenntnisse wünschenswert

•	 Verkaufs- und Verhandlungsgeschick

•	 hohe Kunden- und Vertriebsorientierung 

sowie Eigeninitiative, Kommunikationsstärke und 

sicheres Gespür im Umgang mit Menschen

•	 intensive Betreuung von bestehenden 

Kundenverbindungen

•	 fachliche Beratung unserer Kunden 

im Innen- und Außendienst

•	 Neukundenakquise

•	 Ansprechpartner der Kunden von der Angebotserstellung 

bis hin zur vollständigen Abwicklung der Aufträge

•	 Angebotsverfolgung

Was bieten wir:
•	 die Möglichkeit, sich in Ihrem Verkaufsgebiet 

selbständig und eigenverantwortlich zu entfalten

•	 ein modernes Arbeitsumfeld mit entsprechenden 

Kommunikations- und Arbeitsmitteln

•	 viel Gestaltungsspielraum

•	 Weiterbildungen

•	 ein leistungsgerechtes Vergütungssystem 

und entsprechende Perspektiven

Vertriebsmitarbeiter/Gruppenleiter (m/w/d)
für den Bereich Edelstahl-Flachprodukte


